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Ein Familienunternehmen geht seinen eigenen Weg
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Ein kleiner Hamburger Mittelstandler stellt sich vor

Gegriindet 1968 von Rudolf Grote und Jens Blohm in Hamburg-Wandsbek

Zur Zeit gefiihrt von Birger Grote in der zweiten
Generation, die dritte Generation steht vor lhnen

Zur Zeit sechs Vollzeitmitarbeiter, davon zwei Techniker

Kernkompetenz heute: Schanktechnik planen, einbauen und warten
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Verschiedene Geschaftsmodelle sichern den Fortbestand

1960er, 1970er, 1980er, Anfang 1990er Jahre ab 1990er Jahre ab 2000er Jahre
Anfang 1980er Jahre
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Ein Leuchtturmprojekt mit Folgen...

Diverse Empfehlungen und Neukundengewinnung bei 0 € Vertriebskosten

Den Markt formen, nicht durch den Markt formen lassen

Verzicht liben

Die Bekanntheit nutzen und das Markenimage weiter ausbauen

3. Vertriebsmanagementtag “Thinking out of the Box"” — Internationalisierung und Digitalisierung

Tjorben Grote - GROTE & BLOHM GmbH & Co. KG



dell

28
0.95 Bar i D T
MChier

0.9 bor
:.Isbr:a.s-o,lsanar

59 bar (1,54 by, 0% by

Sk H95 bar « 059 g,y
entiany

Diese A,
e T —r———
=

Durch 5
Ling ces S0 Druckey
000 Bt uckes m—"‘"ﬂam
J'.sa.-,..“,"g“ﬂu T I0eTmeden. Dgue s 7086 Obarser,
"“"*"ﬂ»f'saym.'g.,.,w Al e

b3 = 1,70 bgy)

3. Vertriebsmanagementtag "“Thinking out of the Box” — Internationalisierung und Digitalisierung
Tjorben Grote - GROTE & BLOHM GmbH & Co. KG



2

FOBB — Die Schankanlagen-App

Funktionen: Berechnung von Betriebsdriicken in Bierschankanlagen,
Berechnung von Gaskonzentrationen, Erstellen von Bierkarten

FOR BETTER BEER

Zielgruppe: Schankanlagentechniker, Brauereien und Gastronomie

Geschaftsmodell: Listungsgebiihren fiir Produkte im ,,Bierregister”

Eine COz-Gaswarnanlage ist zwingend erforderlich, der COz-Anteil in der Raumluft
Uberschreitet 3%.

Erfolg bisher: gesteigerte Markenprasenz, Imageforderung, Barrieren aufgebaut

Herausforderung: GroRer Erklarungsbedarf
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Vor welchen Herausforderungen stehen wir?

Umgehung des Fachhandels durch die Hersteller

Online-Handel und sein ruindser Preiskampf

Fachkraftemangel
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Und wie lauten unsere Antworten?

Kompromissloser Fokus auf hochste Produktqualitat und Beratungsqualitat

Diversifizierung und Innovation

Sukzessive Steigerung der Preise

Verzicht auf unrentable Geschafte
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