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Ein Familienunternehmen geht seinen eigenen Weg
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Ein kleiner Hamburger Mittelständler stellt sich vor
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Gegründet 1968 von Rudolf Grote und Jens Blohm in Hamburg-Wandsbek

Zur Zeit sechs Vollzeitmitarbeiter, davon zwei Techniker

Zur Zeit geführt von Birger Grote in der zweiten 

Generation, die dritte Generation steht vor Ihnen

Kernkompetenz heute: Schanktechnik planen, einbauen und warten



Verschiedene Geschäftsmodelle sichern den Fortbestand
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1960er, 1970er, 

Anfang 1980er Jahre

ab 1990er Jahre1980er, Anfang 1990er Jahre ab 2000er Jahre
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Ein Leuchtturmprojekt mit Folgen…

3. Vertriebsmanagementtag “Thinking out of the Box” – Internationalisierung und Digitalisierung

Tjorben Grote   - GROTE & BLOHM GmbH & Co. KG

Diverse Empfehlungen und Neukundengewinnung bei 0 € Vertriebskosten

Den Markt formen, nicht durch den Markt formen lassen

Die Bekanntheit nutzen und das Markenimage weiter ausbauen

Verzicht üben



Der Weg zum erste digitalen Geschäftsmodell
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FOBB – Die Schankanlagen-App
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Funktionen: Berechnung von Betriebsdrücken in Bierschankanlagen, 

Berechnung von Gaskonzentrationen, Erstellen von Bierkarten

Zielgruppe: Schankanlagentechniker, Brauereien und Gastronomie

Geschäftsmodell: Listungsgebühren für Produkte im „Bierregister“

Erfolg bisher: gesteigerte Markenpräsenz, Imageförderung, Barrieren aufgebaut

Herausforderung: Großer Erklärungsbedarf



Vor welchen Herausforderungen stehen wir?
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Online-Handel und sein ruinöser Preiskampf

Fachkräftemangel

Umgehung des Fachhandels durch die Hersteller



Und wie lauten unsere Antworten?
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Kompromissloser Fokus auf höchste Produktqualität und Beratungsqualität

Sukzessive Steigerung der Preise

Verzicht auf unrentable Geschäfte

Diversifizierung und Innovation


